
THE COMPANY

Unser Kunde (und Schwesterunternehmen) ist eine stark 
wachsende FinTech Company: Die FinMatch AG mit 
Hauptsitz in Stuttgart und fünf weiteren Standorten in 
Deutschland ist die führende Finanzierungsplattform für 
mittelständische Unternehmen im deutschsprachigen 
Raum.

Die FinMatch AG ist spezialisiert auf Corporate Finance, die 
Strukturierung komplexer Finanzierungen sowie 
auf die Erschließung öffentlicher Fördermittel und 
Zuschüsse und haben dafür ein Netzwerk von über 800 
Finanzierungspartnern aufgebaut. FinMatch vereint tiefe 
Finanzierungsexpertise mit moderner Methodik und 
innovativer Technologie. 

Die FinMatch bietet 
• offene und lockere Teamatmosphäre
• flache Hierarchien
• interdisziplinäres Arbeiten
• direkte Kommunikation
• flexible Arbeitszeiten und RemoteWork
• attraktives, leistungsorientiertes Vergütungsmodell
• Dynamik und viel Spaß

THE PROFILE

• Lust darauf, Kunden für die Plattform und für FinMatch zu begeistern
• abgeschlossene relevante Ausbildung, relevantes Studium oder vergleichbarer Abschluss
• relevante Berufserfahrung im Firmenkunden-Kreditgeschäft –

alternativ im Sales oder Relationship Management
• analytische und konzeptionelle Fähigkeiten
• Kommunikationsstärke, Vertriebsaffinität und sicheres Auftreten
• Teamgeist und Spaß am Umgang mit Menschen
• Lust auf Business Trips
• sehr gute Deutschkenntnisse

THE CONTACT

Metin Düzenli
mobile/whatsapp +49 176 82169873
mail m.duezenli@remplus.de

THE JOB

Gesucht wird eine/n Corporate Sales Manager (m/w/d) für die FinMatch AG

mit den Aufgabenschwerpunkten
• Akquisition von Unternehmenskunden und Betreuung Bestandskunden
• Akquisition Banken und Finanzierungspartner
• Begleitung Kunden im gesamten strukturierten Prozess
• enge Verzahnung mit Experten des Finanzierungsteams
• intensive Auseinandersetzung mit unterschiedlichen Branchen und Sammlung Market Insights zur 

Weiterentwicklung der Plattform
• sukzessive Übernahme weiterer Verantwortlichkeiten

CORPORATE SALES MANAGER bei stark wachsendem FINTECH


